FLEX scanpinavia

Riktiga verktyg gor skiinad.

Nu soker vi en hangiven och driven

Regionansvarig utesaljare Vast

Du ar en person som trivs i en marknadsnara miljo som forstar vikten av strukturerat och effektivt
saljarbete, for att utveckla affaren hos befintliga aterférsaljare och uthyrare i ditt distrikt men
ocksa standigt vara pa jakt efter nya kunder inom de strategiska kundsegment vi arbetar mot.

Som regionansvarig utesaljare pa Flex Scandinavia AB kommer du att arbeta med
forsaljning av maskiner och tillbehor fran samtliga vara varumarken FLEX® el-handverktyg,
WOLFF mattstrippers och slipmaskiner, H&H Iuftrenare, EGO® Power+ 56V park &
tradgardsmaskiner samt tillbehdrsvarumarkena FleXXtra & Lenox. Din region omfattas av
Vastra Goétaland & Jonkdpings lan.

Du tar ansvar for utveckling av nya och befintliga kundrelationer genom en effektiv planering
och bearbetning av distriktet. Din vardag spenderas pa faltet hos kunderna, pa demodagar
och massor samt att du skriver avtal med befintliga och nya regionala kunder. Du utgar fran
hemmet och vi ser att du ar bosatt strategiskt sa att du nar ditt distrikt pa effektivast satt.

| affarsdiskussioner méter du huvudsakligen aterférsaljare och uthyrare med olika inriktningar,
men en viktig del handlar ocksd om att traffa slutanvandare dar fokus ligger pa problemlésning
och demonstration. Du ansluter till gruppen av fem befintliga faltsaljare och arbetar tatt med
Saljledare och Affarsutvecklare.

Vi ser garna att du har erfarenhet av liknande foérsaljningsarbete mot aterférsaljarledet, inom det
aktuella omradet El-handverktyg industri/bygg eller Park & tradgardsmaskiner.

Till stdd for att na mal och férvantningar finns engagerade kollegor bade i saljgruppen och vid
vart huvudkontor och lager i Karlstad dar vi ocksa har komplett demo- och showroom.

Kravprofil

e Senior erfarenhet av forsaljning mot aterférsaljare.

o Duardriven och motiveras av utmaningar och personlig utveckling.

e Du har vana att vara en resande férsaljare.

e Du har férmaga att skapa positiva och langsiktiga relationer.

e Kunna tekniskt demonstrera vara verktyg och tillbehor.

e Se affaren och koppla ihop denna pa ett utvecklande och kreativt satt for
framgangsrika aterkommande affarer.

e Du har ett strukturerat arbetssatt och har vanan och ser nyttan av att digitalt planera
och dokumentera ditt arbete och besok.

¢ Kommunicerar obehindrat pa svenska i tal och skrift.
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Meriterande

o Bearbetat aterforsaljare och/eller uthyrare inom det aktuella omradet El-handverktyg
och/eller Park &Tradgardsmaskiner.

Kunskap fran affarssystemet Pyramid.

Arbetat med datoriserad CRM.

BE korkort

Kunskaper i Engelska.

Du erbjuds
¢ En nyckelroll med goda tillvaxtmaojligheter.

e Ett variationsrikt roligt arbete dar du ytterst formar tjansten.
e En trygg och stabil kollektivavtalsansluten arbetsgivare.

o Mojlighet att fa arbeta med produkter och tjanster som svarar upp mot vara
kunders hogt stallda krav.

Tjansten ar en tillsvidareanstallning heltid. Provanstalining 6 man.
Tilltrade snarast mojligt, eller enligt dverenskommelse.

SOk senast 2023-03-25 genom att skicka CV och personligt brev till Fredrik
Sandberg, VD Flex Scandinavia AB pa email: fredrik@flexscandinavia.se.

Vid fragor angaende tjansten vanligen kontakta Roger Tordby pa email
roger@flexscandinavia.se eller tel.: 070-571 14 71

Intervjuer sker I6pande och tjansten kan komma att tillsattas innan
ansokningstidens slut.

Valkommen med din ansokan!

www.flexscandinavia.se www.gronaverktyg.se
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